APPROCHE JURIDIQUE DES ACHATS

Présentation de la formation

Cette formation de deux jours permet aux participants de mieux appréehender les enjeux juridiques liés aux
processus d'achat. Elle offre des outils pratiques pour assurer la conformité juridique tout en optimisant les

relations contractuelles.
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Objectifs pédagogiques

® Comprendre les bases juridiques liées aux achats et aux contrats.
® Développer des compétences pour rédiger, analyser et négocier

des contrats d'achat.

® Maitriser les outils pour prévenir les risques juridiques et garantir

la conformité des achats.

Résultats attendus

® Le/lastagiaire seraen mesure, al'issue de laformation, de garantir
la conformité juridique des processus d'achat, de prévenir les
risques contractuels et de gérer les relations contractuelles

avec efficacité.

Vous pourriez également étre intéressé par...

@ Durée

950€ HT

2 jours (14 heures)

Prix / jour / par stagiaire
(Tarif dégressif en fonction du nombre
d'apprenants notamment)

Responsables
achats, juristes,
gestionnaires de
contrats, et toute
personne impliquée
dans le processus
d'achat.

&% Public

Pré-requis  Aucun

OPTION 1 : Marchés publics
(2 jours)

- Comprendre les obligations
legales des marchés publics

- Techniques pour répondre
efficacement aux appels d'offres

- Intégrer les clauses juridiques
liges aux achats publics

OPTION 2 : Droit des contrats
(2 jours)

- Comprendre les principes
fondamentaux du droit des
contrats

- Techniques pour rédiger et
analyser des contrats

- Gérer les contentieux et litiges
liés aux contrats

OPTION 3 : Droit des sociétés
(2 jours)

- Comprendre les obligations
juridiques des societes

- Gérer les relations
contractuelles dans un cadre
socieétaire

- Prévenir les risques liés aux
transactions et achats

APPROCHE JURIDIQUE DES ACHATS

Programme de la formation

JOUR1

1. Comprendre les bases juridiques des achats (9h-12h30)
Identifier les reglementations liées aux contrats d'achat
Comprendre les obligations des parties contractantes
Analyser les implications juridiques des clauses contractuelles

.

2. Techniques pour rédiger et analyser les contrats d'achat (13h30-17h)
- Reédiger des clauses claires et précises

- Identifier les risques et prévoir des garanties adaptées

- Techniques pour analyser et valider les contrats avant signature

JOUR 2

3. Prévenir et gérer les risques juridiques (9h-12h30)

- ldentifier les risques spécifiques aux processus d'achat

- Techniques pour gérer les contentieux et litiges

- Stratégies pour assurer une conformité juridique durable

4. Mise en pratique (13h30-17h)

Atelier : simulation de rédaction et analyse de contrats d'achat
- Simulation de négociation contractuelle

- Plan d'action pour intégrer les bonnes pratiques juridiques

Evaluation de fin de formation

® Mise en situation : analyse et amélioration de contrats d’achat
® Questionnaire de validation des acquis
® Feedback personnalisé sur les pratiques et outils présentés

Notre organisme s'engage a rendre accessible ses formations 4 tous. Si vous étes en situation
de handicap, nous mettrons tout en ceuvre pour adapter nos modalités pédagogiques
a vos besoins speécifiques. Contactez notre référent handicap Marion PEGAUD, au
06.87.32.19.71 pour un entretien personnalisé afin dévaluer ensemble les aménagements nécessaires.



